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Zur internen Verstarkung unseres Teams suchen wir

Key Account Manager (m/w)

(Region: Suddeutschland)

FUr unseren Vertrieb suchen wir ab sofort fir Suddeutschland einen Key Account Manager (m/w),
der unternehmerisch handelt und mit Leidenschaft und Ehrgeiz zum Erfolg des Unternehmens und
der Kloepfel-Unternehmensgruppe beitragt.

Was kommt auf Sie zu?

Aktive, engagierte Neukundengewinnung

Initilerung von Vertriebsaktivitaten aller Art; insbesondere auch in Begleitung unserer
Marketingabteilung und Geschaftsfihrung

Aufbau eines flachendeckenden Netzwerks von Geschaftspartnern/ Absatzmittlern
Betreuung mehrerer Key Accounts und Netzwerkpartner

Erstellung von Beratungsangeboten sowie Verhandlungen bis zum Vertragsabschluss
Eigenstandige Terminvereinbarung und -koordination

Reporting der Vertriebsaktivitaten

Was sollten Sie mitbringen?

Gespur fur Kundenbedurfnisse

Sichere Verhandlungs- und Prasentationstechnik

Erfahrung in B2B Geschéaft

Konzeptionelle und analytische Fahigkeiten

Kontakt- und Kommunikationsstérke

Service- und kundenorientiertes Handeln

Selbststandigkeit und Eigeninitiative, Zielorientierung

Fleil und Disziplin

Abgeschlossenes wirtschaftswissenschaftliches (Fach-) Hochschulstudium oder eine
vergleichbare Ausbildung verbunden mit fundierter Berufserfahrung im Sales und im
Dienstleistungssektor

Sehr gute IT-Kenntnisse, insbesondere MS-Office

Hohe Reisebereitschaft

Englischkenntnisse

Emphatische Personlichkeit mit Hands-on Mentalitat

Eine gute Portion Humor

Was konnen Sie von uns erwarten?

Eine abwechslungsreiche Tatigkeit

Ein faires Fixum + attraktivem Provisionsmodell

Firmenwagen, Professionelles IT-Equipment + Mobiltelefon

Eine partnerschaftliche Arbeitsatmosphare auf Augenhéhe

Gute Entwicklungs- und Weiterbildungsmaglichkeiten durch ein internes Karriereprogramm
Ein familienorientiertes Unternehmen

Firmenevents (Retreat) und Familienfeste



Uber uns

Unter dem Dach der Kloepfel Group formieren sich spezialisierte Unternehmen fiir Kostensenkung
und Prozessoptimierung im Mittelstand. Die Gruppe erfullt alle Bedurfnisse von der Prozess- und
Kostenoptimierung Uber Digitalisierung, Outsourcing, Produktkostenkalkulation,
Lieferantenmanagement und Global Sourcing, Qualifizierung bis hin zur Rekrutierung und Interim
Management. Die Leistungsqualitat der einzelnen Unternehmen wird durch zahlreiche
Auszeichnungen hervorgehoben. Allein in diesem Jahr wurden drei Unternehmen der Kloepfel
Group mit dem Qualitatslabel ,,Beste Berater” von Brand eins ausgezeichnet. In Summe beschaftigt
die Gruppe mehr als 200 Themenspezialisten an 12 Standorten, darunter 5x in der DACH-Region.

Sind Sie interessiert? Dann schicken Sie uns lhre aussagekréaftigen Bewerbungsunterlagen mit
Angabe lhrer Gehaltsvorstellung und lhres frihestmdglichen Eintrittstermins per Mail an
karriere@kloepfel-consulting.com.
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