
PRAXISSEMINAR  
„KOSTENREDUZIERUNGEN IM EINKAUF“

Seminarablauf:  |  09:00 bis 17:00 Uhr 
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Analysetools zur Identifikation von Einkaufspotenzialen:  
Einführung in bewährte Analysemethoden zur Erkennung 
von Kostensenkungspotenzialen.
Preis- und Kostenanalysen:  
Erfahren Sie, wie Lieferanten kalkulieren und wie Sie durch 
Preisanalysen bessere Konditionen aushandeln.
Einsatz von Künstlicher Intelligenz:  
NLPP als Wegbereiter für wertorientierte Entscheidungen.

DATUM :  03.12.24  
KOSTEN:  849 € zzgl. MwSt.
DAUER:  von 09:00 bis 17:00 Uhr 
ORT:           Kloepfel Consulting, Düsseldorf

Jetzt anmelden!
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Preiserhöhungen abwehren:  
Strategien zur erfolgreichen Abwehr unberechtigter Preiserhö-
hungen und Rückforderungen durch „Cash-Back“-Modelle. 
Technisches Sourcing und globale Lohnkostenstrukturen:  
Grundlagen für eine effiziente globale Beschaffung.
Die Top-Hebel zur Kostenreduzierung:  
Identifizieren Sie die wirkungsvollsten Maßnahmen zur Sen-
kung Ihrer Einkaufskosten.
Frachtkostenoptimierung:  
Erfahren Sie, wie Sie Frachtkosten als weiteren bedeutenden 
Hebel nutzen können.
Best Practices und aktuelle Herausforderungen im Ein-
kauf: Diskutieren Sie aktuelle Trends und Herausforderungen 
im Einkauf mit Fokus auf Nachhaltigkeit und Digitalisierung.

KONTAKT: 

Kloepfel Consulting GmbH | Cecilienallee 6-7 | D-40474 Düsseldorf | www.kloepfel-consulting.com

Karsten Pawlofsky | Einkaufsmanager & Seminarleiter | Mobil: +49 (0) 152 227 227 73 | k. pawlofsky@kloepfel-group.com

Bangalore   Berlin  Bratislava  Budapest  Den-Haag  Düsseldorf  Istanbul  Kattowitz  Luzern  Mailand  München  Nitra  Prag   Shanghai  Warscha   Wien   Xalapa

VON EINKÄUFERN FÜR EINKÄUFER

	� Unsere Trainer sind selbst erfahrene Einkaufsexperten mit  
Wissen aus über 1.000 erfolgreichen Projekten.

	� Intensives Präsenztraining Kombination aus Vorträgen,  
interaktiven Fallbeispielen und praxisorientierten Übungen  
zu Stärkung Ihrer Verhandlungsfähigkeit.

	� Einführung in praxisbewährte, einfach umsetzbare Techniken.
	� Möglichkeit, aktuelle Problemstellungen aus dem  

Unternehmensalltag einzubringen
� Nachhaltiger Erfolg durch gezielte Verhandlungskompetenz.
� Vernetzung mit anderen Experten – ein echter Mehrwert für Sie.
� Individuelles Training – maßgeschneidert auf Ihre Bedürfnisse.

ZIELE UND MEHRWERT DES SEMINARS

	� Sie lernen, wie Sie Ihre Einkaufskosten signifikant  
und nachhaltig senken können.

� Sie erhalten einen Überblick über die effektivsten  
Analysetools zur Identifikation von Einsparpotenzialen.

	� Sie erweitern Ihren „Werkzeugkasten“ um bewährte Hebel  
zur Kostenreduzierung und erfahren, wie Sie diese  
erfolgreich anwenden.

	� Sie optimieren Ihre Verhandlungsstrategien mit Lieferanten 
und erkennen und wehren unberechtigte Preiserhöhungen ab

AN WEN RICHTET SICH DAS SEMINAR?

� Fach- und Führungskräfte im Einkauf

� Strategische Einkäufer

� Verantwortliche in der Supply Chain

� Verantwortliche im Lieferantenmanagement




