KL®EPFEL

CONSULTING

AN EPSA COMPANY

Vs
PRAXISTRAINING
VERHANDLUNGSTRAINING

VON EINKAUFERN FUR EINKAUFER

n Lernsituation Methoden

Erfolgreiche Verhandlungen sind im Einkauf essenziell, Verhandlungsspiele
doch viele Verhandler setzen nicht die richtigen Taktiken

Videoeinspieler
ein oder scheitern an der systematischen Vorbereitung.

HEMSEIE

Impulsbeitrage
E Lernumgebung

Ein- bis zweitagiger Trainingsworkshop mit intensiven
Praxisibungen und Verhandlungssimulationen.

Schwerpunkte /
B Kompetenzziele Verhandlungsspiele zur praxisnahen ﬁ'
® Gezielte Vorbereitung und strukturierte Verhandlungs- Anwendung
fihrung Taktiken im Einkauf
® Anwendung bewahrter Taktiken und Strategien Verhandlungsspielraum

® Entwicklung Uberzeugender Argumentationsketten Harvard Verhandlungsmethodik

Vorbereitung von Win-Win-Verhandlungen
n Nutzen Entwicklung einer Storyline mit
Argumentationsketten

Hoéhere Verhandlungserfolge durch methodische Vorbe-

reitung, fundierte Argumentation und geschickten Taktik-
einsatz.
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