PRAXISTRAINING

KOSTENTREIBER UND MARKTPREISE

VON EINKAUFERN FUR EINKAUFER

n Lernsituation
Fehlendes Kostenverstandnis fuhrt oft zu schlechten

Verhandlungsergebnissen und nicht optimalen Preisent-
scheidungen.

E Lernumgebung

Praxisnaher Workshop mit Fallstudien und Tools zur Kos-
tenanalyse.

B Kompetenzziele

® Kostenstrukturen und Marktpreise gezielt analysieren
ielpreise ermitteln und Uberzeugend prasentieren
® Verhandlungsstrategien auf Basis fundierter Kosten-
analysen entwickeln

n Nutzen

Bessere Einkaufskonditionen durch fundiertes Markt- und
Kostenverstandnis.

JETZT KONTAKT AUFNEHMEN

Kontakt

X KL@EPFEL

CONSULTING

AN EPSA COMPANY
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Methoden

Recherchen im Internet
Praxisbeispiele
Impulsbeitrage

Schwerpunkte /

Marktpreisrecherche und ﬁ

Kostenstrukturen verstehen

Zielpreise ableiten und Uberzeugend prasentieren
Verhandlungsstrategien auf Basis von
Kostenanalysen entwickeln

Argumentationsketten bilden

Konkrete Beispiele fur anstehende Verhandlungen
aufbereiten
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