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VON EINKAUFERN FUR EINKAUFER

n Lernsituation Methoden
Schwache Argumentationsketten und unstrukturierte Praktische Ubungen
Prasentationen verringern die Verhandlungsmacht im

Workshop
Einkauf.

Live-Coaching

E Lernumgebung

® Workshop-Seminar vor Ort mit direktem Feedback und
Live-Ubungen.

Schwerpunkte
® Bilaterale Vorbereitung anstehender Verhandlungen (
und Live-Coaching mit direktem Feedback Spannungsbogen oder Storyline ﬁ
aufbauen
B Kompetenzziele Aufbereitung einer malRgeschneiderten

Verhandlungsprasentation
® Entwicklung Uberzeugender Argumentationsketten
® Gezielter Einsatz von Prasentationstechniken
® Praktische Anwendung durch reale Fallbeispiele

Entwicklung Uberzeugender Argumentations-
ketten

Praktische Ubungen mit realen Verhandlungs-
beispielen

n Nutzen Begleitung von Verhandlungen

Starkere Verhandlungsposition durch klare, strukturierte
und Uberzeugende Prasentation.
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