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VON EINKAUFERN FUR EINKAUFER

n Lernsituation Methoden

Fehlendes Verstandnis von kaufmannischen Methoden

Theorieblocke
schwacht Verhandlungspositionen.

Praxisbeispiele
Repititionsfragen
B Lernumgebung

Intensivtraining mit Praxisbeispielen und Kalkulationen.

Schwerpunkte
B Kompetenzziele
Verhandlungsspiele zur praxisnahen
® Bilanz, GuV (ER) und Cashflow-Rechnung verstehen
. . . Anwendung
® Aufbau einer Zuschlagskalkulation und einer Deckungs- e
beitragsrechnung verstehen Taktiken im Einkauf

® Relevante Kennzahlen analysieren und interpretieren Vorbereitung von Verhandlungen

Entwicklung einer Storyline mit
Argumentationsketten
n Nutzen

Kaufmannisches Grundverstandnis erleichtert die Optimie-
rung der Einkaufskonditionen.
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