P\
{
2

y

KEINE ZEIT ZUM VERHANDELN? \
ST

PREISSTEIGERUNGEN DIPLOMATISCH VERHANDELN LASSEN

Neuer Service: KLOEPFEL Reprice
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C-Teile und/oder Kleinstlieferanten: Preiserhéhungen einfach abwehren lassen

Sofort abrufbare Verhandlungen von Preiserhohungen durch spezialisierte Verhandlungsprofis fir C-Teile.

Volle Kontrolle Gber die transparenten Verhandlungen.
Zugig nachhaltige Einsparungen generieren.

Erkundigen Sie sich. Sie kdnnen nur gewinnen.

Das Problem
Firmen erhalten laufend Schreiben mit Preiserhdhungen von
Kleinstlieferanten

Das Problem: Doch durch die wenigen Ressourcen in den Ein-
kaufsabteilungen kdnnen viele Schreiben nicht beantwortet
beziehungsweise nicht verhandelt werden.

Die Lésung
Preiserhohungen von C-Lieferanten mit KLOEPFEL Reprice
abwehren lassen

Mit KLOEPFEL Reprice kénnen Sie Preiserhhungen fir C-Tei-
le binnen weniger Tage durch die KLOEPFEL Verhandlungs-
profis abwehren. Wir starten die Preisabwehr innerhalb von
zwei Werktagen.

Auf das ganze Jahr betrachtet kommen Einsparungen im
flnf- bis sechsstelligen Bereich zusammen.

Kontakt

Damir Berberovic

Head of Marketing
Mobil: +49 (0)211 875 453 23
d.berberovic@kloepfel-group.com

Ablauf in 3 Schritten

Sie registrieren sich online auf der Website bei
www.kloepfel-reprice.com fiir die Dienstleistung und
bekommen dann einen Zugang zu unserem Ticketsystem.

Die C-Teile-Verhandlungsprofis von KLOEPFEL
Reprice rufen dann den Lieferanten binnen zwei Werkta-
gen an und versuchen, dessen Preiserhohungsforderung
zu reduzieren. Aus der Erfahrung heraus sind so Preis-
senkungen zwischen drei und fuinf Prozent moglich, mit
denen Sie glanzen kdnnen.

Nachdem wir mit dem Lieferanten verhandelt ha-
ben, senden wir Ihnen die Ergebnisse in wenigen Tagen
zu. Der Einkauf kann dabei nur gewinnen, da das Ange-
bot des Lieferanten nie schlechter, sondern nur besser
werden kann.
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